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Банки в ЮФО на фоне российского 
банковского сектора



3

Основные показатели банковского рынка в ЮФО

Россия в целом Банки в ЮФО Доля 

ЮФО

Млрд руб. %% Млрд руб. %% %%

Активы 59 377 100 2 026 100 3,4

Кредиты 

юрлицам

23 842 40,2 1 001 49,4 4,2

Кредиты

физлицам

10 228 17,2 569 28,1 5,6

Средства 

юрлиц

18 880 31,8 312 15,4 1,7

Средства

физлиц

16 263 27,4 890 43,9 5,5

Данные Банка России на 1.04.2014, расчеты ИЭП
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Отношения региональных банков ЮФО с 
корпоративными клиентами 
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Профиль корпоративного сегмента рынка

17%

60%

9%

14%

ОСНОВНАЯ ЧАСТЬ КОРПОРАТИВНЫХ КЛИЕНТОВ ЭТО:

КОМПАНИИ АФФИЛИРОВАННЫЕ С СОБСТВЕННИКАМИ

МАЛЫЕ И СРЕДНИЙ БИЗНЕС В ДОМАШНЕМ РЕГИОНЕ

ПОДРАЗДЕЛЕНИЯ КРУПНЫХ КОМПАНИЙ ФЕДЕРАЛЬНОГО ЗНАЧЕНИЯ В ДОМАШНЕМ 
РЕГИОНЕ

ДРУГОЕ
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Направления развития корпоративного бизнеса

31%

18%
30%

21%

0%

ПЕРЕЧИСЛИТЕ НАИБОЛЕЕ ПЕРСПЕКТИВНЫЕ НАПРАВЛЕНИЯ РАЗВИТИЯ 
КОРПОРАТИВНОГО БИЗНЕСА ДЛЯ РЕГИОНАЛЬНОГО БАНКА

РАСЧЕТНОЕ ОБСЛУЖИВАНИЕ

ДОЛГОСРОЧНОЕ КРЕДИТОВАНИЕ

СРЕДНЕСРОЧНОЕ КРЕДИТОВАНИЕ

КРАТКОСРОЧНОЕ КРЕДИТОВАНИЕ

ПОКУПКА ДОЛГОВЫХ ЦЕННЫХ БУМАГ КОРПОРАТИВНЫХ ЭМИТЕНТОВ
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Факторы спроса на кредит

6%

46%

29%

19%

ОСНОВНЫЕ ЦЕЛИ ЗАЙМОВ У КОРПОРАТИВНЫХ КЛИЕНТОВ

РЕФИНАНСИРОВАНИЕ СТАРЫХ ЗАЙМОВ

ПОПОЛНЕНИЕ ОБОРОТНЫХ СРЕДСТВ

ИНВЕСТИЦИИ В МОДЕРНИЗАЦИЮ СУЩЕСТВУЮЩИХ ПРОИЗВОДСТВ

ИНВЕСТИЦИИ В СОЗДАНИЕ НОВЫХ ПРОИЗВОДСТВ
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Ограничения кредитования СМБ

10%
1%

45%

32%

5%
7%

ОСНОВНЫЕ ОГРАНИЧЕНИЯ КРЕДИТОВАНИЯ ДЛЯ КЛИЕНТОВ СРЕДНЕГО И МАЛОГО
БИЗНЕСА

ВЫСОКИЕ ПРОЦЕНТНЫЕ СТАВКИ

ВЫСОКИЕ ДОПОЛНИТЕЛЬНЫЕ КОМИССИИ

ТРЕБОВАНИЯ К ФИНАНСОВОМУ СОСТОЯНИЮ ЗАЕМЩИКА

ЖЕСТКИЕ ТРЕБОВАНИЯ К ОБЕСПЕЧЕНИЮ КРЕДИТА

РАЗМЕР КРЕДИТА

СРОК КРЕДИТА
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Причины ухудшения качества кредитов

78%

10%

12%

НАЗОВИТЕ ОСНОВНЫЕ ПРИЧИНЫ УХУДШЕНИЯ КАЧЕСТВА КОРПОРАТИВНОГО 
КРЕДИТНОГО ПОРТФЕЛЯ

УХУДШЕНИЕ ФИНАНСОВОГО СОСТОЯНИЯ ЗАЕМЩИКОВ

РОСТ ПРОЦЕНТНЫХ СТАВОК

СОКРАЩЕНИЕ АЛЬТЕРНАТИВНЫХ ВОЗМОЖНОСТЕЙ ПРИВЛЕЧЕНИЯ 
ФИНАНСИРОВАНИЯ
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Отношения региональных банков ЮФО с 
розничными клиентами 
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Направления развития розничного кредитования

16%

10%

41%

13%

20%

КАКИЕ ВИДЫ РОЗНИЧНОГО КРЕДИТОВАНИЯ БУДУТ НАИБОЛЕЕ ПЕРСПЕКТИНВЫМИ ДЛЯ 
РЕГИОНАЛЬНОГО БАНКА В СРЕДНЕСРОЧНОЙ ПЕРСПЕКТИВЕ (К 2015 ГОДУ)?

РЕФИНАНСИРУЕМОЕ ИПОТЕЧНОЕ КРЕДИТОВАНИЕ

АВТОКРЕДИТЫ

ПОТРЕБИТЕЛЬСКИЕ КРЕДИТЫ

НЕЦЕЛЕВЫЕ КРЕДИТЫ НАЛИЧНЫМИ

КРЕДИТНЫЕ КАРТЫ
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Ограничения кредитования населения

24%

3%

33%

26%

7%

7%

ОСНОВНЫЕ ОГРАНИЧЕНИЯ КРЕДИТОВАНИЯ ДЛЯ НАСЕЛЕНИЯ

ВЫСОКИЕ ПРОЦЕНТНЫЕ СТАВКИ

ВЫСОКИЕ ДОПОЛНИТЕЛЬНЫЕ КОМИССИИ

ТРЕБОВАНИЯ К УРОВНЮ ДОХОДОВ

ТРЕБОВАНИЯ К ОБЕСПЕЧЕНИЮ КРЕДИТА

РАЗМЕР КРЕДИТА

СРОК КРЕДИТА
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Ограничения безналичных платежей

38%

12%

30%

20%

ОСНОВНЫЕ ОГРАНИЧЕНИЯ РАЗВИТИЯ БЕЗНАЛИЧНЫХ ПЛАТЕЖЕЙ

НИЗКАЯ РАЗВИТОСТЬ ИНФРАСТРУКТУРЫ (КОЛИЧЕСТВО POS-ТЕРМИНАЛОВ)

ВЫСОКИЙ СПРОС НА АНОНИМНЫЕ ОПЕРАЦИИ (СЕРЫЕ ОПЕРАЦИИ, УХОД ОТ 
НАЛОГООБЛОЖЕНИЯ, КОРРУПЦИЯ)

БОЛЬШЕЕ ДОВЕРИЕ К НАЛИЧНЫМ ДЕНЬГАМ, ЧЕМ К БЕЗНАЛИЧНЫМ

РИСКИ НЕДОБРОСОВЕСТНЫХ ДЕЙСТВИЙ ТРЕТЬИХ ЛИЦ
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Обеспечение устойчивости депозитной базы

46%

1%

0%25%

28%

КАКИЕ МЕРЫ МОГУТ ОБЕСПЕЧИТЬ УСТОЙЧИВОСТЬ ДЕПОЗИТНОЙ БАЗЫ ЧАСТНЫХ ЛИЦ В 
БАНКОВСКОМ СЕКТОРЕ?

УВЕЛИЧЕНИЕ МАКСИМАЛЬНОЙ ВЕЛИЧИНЫ ЗАСТРАХОВАННЫХ ВКЛАДОВ

УВЕЛИЧЕНИЕ ДОЛИ ВКЛАДОВ В ГОСУДАРСТВЕННЫХ БАНКАХ

УВЕЛИЧЕНИЕ ДОЛИ ВКЛАДОВ В ИНОСТРАННЫХ БАНКАХ

ВОЗМОЖНОСТЬ ИСПОЛЬЗОВАНИЯ ДЕПОЗИТОВ В КАЧЕСТВЕ ЗАЛОГА ПО 
КРЕДИТАМ

УВЕЛИЧЕНИЕ ДОХОДНОСТИ ДЕПОЗИТОВ
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Обеспечение защиты прав потребителей

29%

12%

14%

45%

КАКОЕ НАПРАВЛЕНИЕ РАБОТЫ В РАМКАХ ОБЕСПЕЧЕНИЯ ЗАЩИТЫ ПРАВ ПОТРЕБИТЕЛЕЙ 
БАНКОВСКИХ УСЛУГ НАИБОЛЕЕ АКТУАЛЬНО В КРАТКОСРОЧНОЙ ПЕРСПЕКТИВЕ?*

ПРИНЯТИЕ ЗАКОНА О ПОТРЕБИТЕЛЬСКОМ КРЕДИТОВАНИИ

ПРИНЯТИЕ ЗАКОНА О КОЛЛЕКТРОСКОЙ ДЕЯТЕЛЬНОСТИ

ПРИНЯТИЕ ОТРАСЛЕВЫХ СТАНДАРТОВ ВЗАИМООТНОШЕНИЙ БАНКОВ С КЛИЕНТАМИ, 
В Т.Ч. ПО ПРОЦЕДУРЕ РАССМОТРЕНИЯ ЖАЛОБ 

ПОВЫШЕНИЕ ФИНАНСОВОЙ ГРАМОТНОСТИ НАСЕЛЕНИЯ



Спасибо за внимание!


